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Expression . .
Management des Gestion. commerciale Entreprise commerciale
entreprises Marketing
Economie générale Informatique commerciale
Anglais Technique de vente
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Une pédagogie adaptée :
Suivi personnalisé dans la recherche de partenaires professionnels et dans
la formation
Interaction avec le territoire et visites d’entreprises, gestion de projets
commerciaux
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/ ~ Conditions d’admission : Etre titulaire d’un dipl6me de niveau 1V (bac)
VAl ‘\ Entretien de motivation
y AL B \ Signature du contrat de professionnalisation

Objectifs de la formation
» Construire et animer une politique de vente
» Gérer un portefeuille de clients
» Développer une polyvalence de compétences
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Et aussi,
Gestion de projets commerciaux locaux ® . okd B
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Zﬂ‘ ' "ﬂ\ | Création de supports de communication

Maison Familiale Rurale
de Campagne-lés-Boulonnais
Contact au 03.21.86.52.76

www.mfrcampagne.com

1ruedu Moulln
62770 Rollancourt
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mfr.rollancourt@mfr.asso.fr « www.rollancourt-formations.fr
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