
TITRE PROFESSIONNEL 

Manager D’Unité Marchande 

Vous développez et gérez les ventes d'un rayon ou  
d'un ensemble de rayons de la distribution de produits  
alimentaires ou non alimentaires. Vous organisez et contrôlez le travail 
de l'équipe qui approvisionne et vend les produits de ces rayons. Vous 
analysez les indicateurs de gestion sur des tableaux de bord et bâtissez 
des plans d'action pour atteindre les objectifs fixés. 
Vous avez des relations commerciales avec des partenaires internes et 
externes. Vous rendez compte de votre activité à votre hiérarchie (chef 
de département, directeur de magasin...) tout en disposant d'une large 
autonomie pour développer votre chiffre d'affaires. 

Manager d'espace commercial 
 
Manager de surface de vente 
 
Manager d'univers commercial 
 
Manager en magasin 
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 Le diplôme :      
 L'ensemble des modules  permet d'accéder au titre professionnel de niveau 
III Manager d'univers marchand. 
Des qualifications partielles, sous forme de certificats de compétences  
professionnelles (CCP), peuvent être obtenues en suivant un ou plusieurs  
modules : 

 
 CCP - Développer la dynamique commerciale de l’unité marchande dans un 
environnement omnicanal 
 CCP - Optimiser la performance économique et la rentabilité financière de 
l’unité marchande 
 CCP - Manager l'équipe de l’unité marchande  


�6RXV�UpVHUYH�G¶XQ�QRPEUH�VXIILVDQW�G¶HQWUDQWV�SRXU�O¶RXYHUWXUH�G¶XQH�VHVVLRQ� 



 
/D�IRUPDWLRQ�VH�FRPSRVH�GH���PRGXOHV�TXDOLILDQWV�GpERXFKDQW�VXU�OHV�FHUWLIL�
FDWV�GH�FRPSpWHQFHV�SURIHVVLRQQHOOHV��&&3���FRPSOpWpV�SDU�XQH�SpULRGH�HQ�
HQWUHSULVH�� 
 
Þ MODULE 1.  
'pFRXYULU�O
HQWUHSULVH�HW�OH�FRQWHQX�GH�OD�IRUPDWLRQ�080�HW�$FTXpULU�OHV� 
FRQQDLVVDQFHV�GH�EDVH�GX�PpWLHU�GH�080� 
Þ MODULE 2.  
2UJDQLVHU�OH�PDUFKDQGLVDJH�GX�UD\RQ�HW�GHV�SURGXLWV�HW�&RQFHYRLU�XQ�DVVRUWL�
PHQW 
Þ MODULE 3.  
*pUHU�OHV�VWRFNV�HW�JDUDQWLU�OD�SUpVHQFH�GHV�DVVRUWLPHQWV�SHUPDQHQWV�HW�VDLVRQ�
QLHUV�SUpFRQLVpV�SDU�O
HQWUHSULVH 
Þ MODULE 4.  
$QLPHU�HW�RSWLPLVHU�OHV�YHQWHV�G
XQ�XQLYHUV�PDUFKDQG 
Þ MODULE 5.  
$QDO\VHU�OHV�LQGLFDWHXUV�GH�JHVWLRQ�GX�WDEOHDX�GH�ERUG��EkWLU�GHV�SODQV�G
DFWLRQ�
SRXU�DWWHLQGUH�OHV�REMHFWLIV�GH�O
XQLYHUV�PDUFKDQG 
Þ MODULE 6.  
(WDEOLU�GHV�SUpYLVLRQV�HQ�WHQDQW�FRPSWH�GHV�LPSpUDWLIV�GH�O
HQVHLJQH�HW�GH�VRQ� 
PDUFKp�SRWHQWLHO�-�3ODQLILHU�HW�YpULILHU�OH�WUDYDLO�GH�O
pTXLSH�GH�O
XQLYHUV�PDU�
FKDQG 
Þ MODULE 7.  
)RUPHU�HW�IDLUH�pYROXHU�OHV�FROODERUDWHXUV�GH�O
XQLYHUV�PDUFKDQG 

 

Conditions d’Admission:  
Cette formation est accessible aux étudiants titulaires du BAC,  

et éligible au CPF (Compte Personnel de Formation) CODE:6770 

CONTENU DE FORMATION 

0)5�52//$1&2857���58(�'8�028/,1�������52//$1&2857 
&RQWDFW�����������������������PIU�UROODQFRXUW#PIU�DVVR�IU 

ZZZ�UROODQFRXUW-IRUPDWLRQV�IU 

Poursuite d’études 
 

 
Bachelor Marketing 

Ou  Licence 
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)RUPDWLRQ�TXDOLILDQWH�SRXYDQW�rWUH�REWHQXH�GH�PDQLqUH�SDUWLHOOH��/¶pWXGLDQW�SHXW�UHSDVVHU�OH�RX�OHV�&&3� 
PDQTXDQWV��GDQV�O¶DQQpH�VXLYDQW�OH�SDVVDJH�GH�O¶H[DPHQ�ILQDO�SRXU�XQH�YDOLGDWLRQ�FRPSOqWH�GX�7LWUH�SURIHVVLRQQHO� 


